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儲けられる会社の仕組みと実例を一挙公開！ 

 ３月２６日（土）、３月度の「みえ企業成長塾」のゲ

スト講師は、経営コンサルタントの平野貴之氏。「儲

けられる会社と儲けられない会社の違い」をテーマに、

「会社が儲からない（売上、利益が出ない）本当の理

由」について、レクチャーしていただきました。 

「目の前に武器を持った敵がいます。あなたは勝て

ると思いますか？負けると思いますか？それとも？」 

 こんな質問から講演を始めた平野さんは、織田信長

や戦国武将のトピックも紹介しながら、儲かる会社の

仕組みの分析、戦略の作り方について、独自の切り口

からノウハウを伝えられました。 

 

特に会場が沸いたのは、良質な顧客サービスで有名

なリッツカールトンホテルのトピック。「みなさんの

会社でリッツカールトンのやり方を真似したら、まず

間違いなく失敗する」と力説する平野さんの「差別化

戦略」の解説には、思わず身を乗り出した人も多かっ

たようです。 

引き続いて行われた平野さんと特別ゲストの理央周

さん、小岩の３人によるトークセッションでは、戦国

武将に学ぶ経営戦略や、ソーシャルメディアの活用法

について、激しくディスカッション。マネジメントを

得意とする平野さん、マーケティングを得意とする理

央さんの掛け合いが、とても新鮮に感じられました。 

 

 

 

 

 

 

 

 

そして、恒例の情報交換会。今回は、参加者のみな

さんそれぞれが椅子を持ち寄って、トークセッション

の３人を囲む形でスタートしました。 

営業活動や、後進の人材育成、今後の支店展開とい

った、直面している課題に対して、参加者と講師陣が

熱のこもった意見交換。白熱したやりとりの中にも、

参加者どうしの距離感が一気に縮まるひとときでした。 

 

当日のアンケートの一部をご紹介すると、 

「講師の先生の話を聞き、営業活動にうまく活用でき

そうな希望が見えました」 

「視覚（レジュメ、スクリーン）、聴覚（トーク）、テ

ンポもいいセミナーで、参加してよかったです」 

「リッツカールトンの事例が非常に面白かったです」 

「経営理念の大切さを改めて痛感しました」など。 

 

 次回は、５月２８日（土）。㈱Ｎ・Ｕ・Ｃグループ創

業者の小岩敏男氏をゲスト講師に迎えて、「人脈なし、

経験なし、お金なしからの挑戦の舞台裏」を開催しま

す。１０年間の工場勤務、さらに１０年間の転職人生

を経て、ゼロから起業して鈴鹿で３０年企業を創り上

げた、同氏のありのままの経験や起業ポリシーについ

て、お話しいただく予定です。 

参加お申し込みは、０５９－３８８－３６０８まで。              

日に日に秋が深まってきていますが、いかがお過ご
しでしょうか？ 10/20 に開催したみえ企業成長塾
（特別編）の様子をお伝えいたします。2010.11 
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